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Convierte oportunidades en resultados.
Desarrolla estrategias comerciales que
impulsan el crecimiento de los negocios.

VIGILADAMINEDUCACION




I Desarrollards habilidades en
ventas, negociacién e inteligencia
— de mercados.

prenderds a disefar estrategias
comerciales efectivas.

iferenciales

— Fortalecerds competencias para
comprender clientes, impulsar ventas
y contribuir al crecimiento organizacional.

= Tasade
Experienciareal ? empleabllldug del %
U R S Perfil profesional

@ de experiencia
= 1

ombina formacién académica y
prdactica empresarial.

plica tus conocimientos a situaciones
del entorno comercial.

esarrolla habilidades conectadas con
las necesidades reales de las empresas
y sus clientes.




qun de estUdios Tipo de materia

créditos para graduarte
| | | |
Materia NGcleo  Materia Electiva  Practica Empresarial  Materia Profesional Materia Transversal
Fundamentos Contabilidad , Andlisis Inteligencia

— de marketing financiera microeconémico de mercados

£ _

» Planeacion y Catedra Uniempresarial o Entorno Colombiano o Total créditos
GE’ estrategia comercial (virtual (Virtual)

$ Fundamentos estadisticos 2 Basic English 2 English Beginners

para el entorno empresarial (virtual) (Virtual)

N - - - -

o Préctica empresarial en 10 Préctica empresarial en 10

= inteligencia de mercados planeacion y estrategia comercial .

173 Total créditos
[

GE) Elementary English (Virtual) 2 Preintermediate English (Virtual) 2

(7]

. . . ERP & Data

™ Estrategia de producto y precio 2 Rueda de negocios 2 Base Management 2

g

o B’lg datay Métodos dg vgptos a Gestion de ventas 4 Total créditos
£ Analitica de datos y negociacion

Q

(7] . -

Etica y responsabilidad Electiva libre 2
social empresarial

Semestre 4

Practica empresarial Métodos de ventas y negociacion 10

Préctica empresarial en Gestion de ventas 10

Total créditos




Perfil del graduado

Estards preparado para apoyar operaciones comerciales,
procesos de venta, negociacion y andlisis de mercados.
Podrdas aportar en dreas comerciales, ventas, servicio al cliente
y desarrollo de estrategias para fortalecer la relacion con los clientes y
el crecimiento del negocio.

Podrés desempefiarte en cargos como:l—l

ja= q
Asesor comercial.

@.?g, Ejecutivo de ventas.

E Gestor comercial.

Coordinador de ventas.

@ Analista de mercados.

Conecta tu formacion con una vision global.
Uniempresarial cuenta con convenios internacionales
y oportunidades de movilidad académica, sujetas
a las condiciones y disponibilidad de cada convocatoria.

2800 ®=+

Valor del programay financiacion

Financiacion hasta del 100% de tu

7
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Contéctanos
admisiones@uniempresarial.edu.co c +57 314 208 4103

L uniempresarial.edu.co |'|

La apertura de los programas estd sujeta a un ntimero minimo de estudiantes. Uniempresarial se reserva el derecho
de suspender o aplazar el inicio de cualquiera de los programas, en funcién de la respuesta que obtenga de los

enlac se reserva el derecho a realizar modificaciones en el plan de estudios,
el enfoque metodoldgico y el claustro docente,





