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La Fundacién Universitaria Empresarial de la Camara de Comercio de
Bogotd, Uniempresarial, desde su fundacion en 2001, se ha consolidado
como una Institucién de Educacién Superior comprometida con la
formacion de talento humano de alta calidad para el beneficio del
sector empresarial de Bogotd, su region y el pais. A través de nuestras
acciones y procesos, hemos logrado un crecimiento significativo y un
sélido fortalecimiento, contribuyendo al desarrollo y la competitividad
del entorno empresarial.

El programa de de la Fundacion Universitaria
Empresarial de la — Uniempresarial estd
especialmente disenado para enfrentar los retos globales y las tendencias
actuales del mercado. En un contexto de creciente globalizacion y constante
evolucion, la demanda de profesionales altamente capacitados en gestion
comercial, con un enfoque en administracion y finanzas, es cada vez mayor. Este
programa se orienta a desarrollar habilidades clave en ventas y estrategias de
enganche, preparando a los estudiantes para contribuir eficazmente a los
procesos organizacionales y a enfrentar con los desafios tanto a nivel
nacional como internacional.
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Resultados Saber 11°

Formulario de Inscripcion

Certificado de Afiliacion EPS

Soporte del pago de la Inscripcion
Fotocopia del Documento de Identidad
Fotocopia del Diploma y Acta de Grado

Investigar el comportamiento del mercado, identificar
tendencias y evaluar la competencia.

« Planificar y ejecutar estrategias de ventas efectivas,
incluyendo la identificacion de prospectos, negociaciéon y
cierre de acuerdos.

« Brindar un servicio al cliente excepcional, resolver problemas y
mantener relaciones comerciales sdlidas.

« Desarrollar y ejecutar campafas de marketing y promocion,
utilizando herramientas digitales y tradicionales.

« Organizar y administrar actividades comerciales, manejar

documentos y seguir procesos eficientemente.

Estas competencias te hardn altamente solicitado y capaz de
contribuir de manera significativa en diversos sectores.
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Profesional
General

Marketing

Econémico-
Financiero

Data Management
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especifica
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Formacién integral
Uniempresarial

4 A
Socio-Humanistico

Bdsico

fundamental

Idiomas

Fundamentos de
Marketing
48 96 3

Fundamentos de

Marketing
32 64 2

Andlisis

microeconémico

Inteligencia de
mercados
96 48 3

VIRTUAL
Catedra
Uniempresarial
20 76 2

Fundamentos
estadisticos para el
entorno empresarial

32 64 2

English Beginners

estrategia comercial

32 64 2

Planeacién y

128 64 4 o

VIRTUAL

Entorno Colombiano

20 48 2

Basic English Elem:

Practi
en inteligencia de
mercados

Estrategia de
producto y precio
32 64 2

ERP & Data Base
Management
32 64 2

ca empresarial lf Practica empresarial
en planeacioény

estrategia comercial

480 10 0 480 10

Métodos de ventas y
negociacion
128 64 4

VIRTUAL

Etica y responsabilidad
social empresarial
20 76 2

entary English Preintermediate

Rueda de negocios

Analitica de datos

Gestién de ventas

Practica empresarial
Métodos de ventas
y negociacion
0 480 10

Préctica empresarial
en Gestion de ventas
0 480 10

Total de
créditos
por Area

% del total
de
creditos

18,2%

English

J 20 76 2 20 76 2 20 76 2 20 76 2

Art. Empresa

Electiva libre
32 64

Electivo
(Estudiante/Empresa)

Total créditos académicos

Total espacios académicos

Médulos de las materias nicleo
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Formacioén integral
Uniempresarial

inteligencia de
mercados
(96horas)

Planeacién y estrategial
comercial
((PE D)

Métodos de ventas y
negociacion
(128horas)

Gestion de ventas
(128horas)

Andlisis de
mercados
32 horas

Planeacién demanda
y estrategia de ventas
64 horas

Técnicas de ventas
64 horas
Canales y

merchandising
64 horas

Comportamiento
del consumidor
32 horas

Ecommerce y Disefio
WEB
32 horas

Negociacion
32 horas
Gestion de

vendedores y KPI
32 horas

Investigacion de
maercados
32 horas

Desarrollo de
contenidos
32 horas

Venta consultiva 'y
KAM
32 horas

Gestion de cartera

32 horas

Nombre del espacio académico

Namero de créditos académicos

Horas de trabajo independiente (TI)

Horas Acompafiamiento directo (AD)




